
 מי קהל היעד המדויק שלך? מה הצרכים, המאפיינים והרצונות שלהם?

 מה מייחד את המוצר או השירות שלך? למה קהל היעד שלך צריך לבחור בך?

 איזה סוג תוכן קהל היעד שלך צורך? איפה הוא צורך אותו?

מה הפרופיל של "הלקוח האידיאלי"? איך הוא מתנהג, מה הוא רוצה? איך התקשורת

ביניכם?

 כיצד תוכל/י להשתמש במשוב ובתובנות של לקוחות כדי לשפר את הערך שלך?

 מה גודל שוק היעד שלך וכמה מהר הוא צומח?

 איך תסתגל/י להעדפות וצרכי הלקוחות המשתנים לאורך זמן?

 מה נקודות הכאב או האתגרים שיש לקהל היעד שלך?

 איך תוכל/י לבנות אמון עם קהל היעד?

אילו התנגדויות או היסוסים יש לקהל היעד שלך לגבי המוצר או השירות שלך?
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אזור הדיוק: קהל יעד

מיקוד קהל היעד הוא הבסיס להצלחת כל עסק או פרויקט. על ידי זיהוי הצרכים,

המאפיינים והרצונות של קהל היעד שלנו, אנחנו יכולים להתאים את המוצר או השירות

כדי לענות על הצרכים הספציפיים ולהגדיל את מתן הערך שלנו. 

שאלות מדייקות:

www.yonamd.com 

תיתרדס תקיידמ - דוד-השמ הנוי
yonamd@gmail.com

אל תתפשרו, תדייקו.
יונה.
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