
 איזו בעיה הרעיון שלך פותר? מדוע זו בעיה והאם היא נפוצה?

 מי קהל היעד שלך? מהם המאפיינים הדמוגרפיים שלהם, מהם הצרכים הספציפיים

שלהם ונקודות הכאב שהרעיון שלך פותר עבורם?

 מה מייחד את הסטארט אפ? במה הוא שונה מפתרונות קיימים ואילו יתרונות הוא מציע?

 עד כמה הרעיון שלך ישים? אילו משאבים את/ה צריך/ה כדי ליישם את זה?

 עשית מחקר שוק? מה גודל השוק, מהן המגמות הנוכחיות והעתידיות ואיך הרעיון שלך

משתלב בהן?

 מה המודל העסקי? איך תרוויח/י כסף? 

 האם את/ה צריך/ה מקורות מימון ראשוניים? איך תשיג/י אותם?

 אילו פתרונות קיימים, מי המתחרים שלך, מהן החוזקות והחולשות שלהם ואיך תבדיל

את עצמך מהם?

 מהם הסיכונים והאתגרים העיקריים שעומדים בפניך? איך תפתור/י אותם?

 איך תתקדם/י בשלב הראשוני? לבד או בצוות? איזה ניסיון רלוונטי אתם מביאים?
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אזור הדיוק: רעיון לסטארט אפ

לפני שמתחילים מיזם חדש, חשוב לבחון את הרעיון הראשוני לעומק. זה עוזר להבטיח

שהרעיון בר ביצוע ובעל פוטנציאל להצלחה. על ידי שאילת שאלות קריטיות ואיסוף משוב

מאחרים, נוכל לחדד את הרעיון ולפתח אסטרטגיה ברורה להתקדם. 

שאלות מדייקות:

www.yonamd.com 

תיתרדס תקיידמ - דוד-השמ הנוי
yonamd@gmail.com

אל תתפשרו, תדייקו.
יונה.

https://www.yonamd.com/
https://www.yonamd.com/
https://www.instagram.com/yona__md/
https://www.tiktok.com/@yona_md?_t=8c8q78nmJQP&_r=1
https://www.facebook.com/yona.m.david?mibextid=ZbWKwL
mailto:yonamd@gmail.com

